
11:10 – 12:30

12:40 – 14:00

14:30 – 15:50

16:00 – 17:20

12:30 – 12:40

15:50 – 16:00

17:20 – 17:30

17:30 – 18:00

14:00 – 14:30

09:00 – 10:00

11:00 – 11:10

10:00 – 11:00

коворкинг

коворкинг

коворкинг

коворкинг

перерыв

перерыв

перерыв

ИТОГИ ДНЯ. ЗАВЕРШЕНИЕ ФОРУМА. ФИНАЛЬНЫЙ НЕТВОРКИнГ

Кофе-брейк

РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ

ОБЗОР ЗАПРОСОВ, КООРДИНАЦИЯ ПО СЕКЦИЯМ

ОТКРЫТИЕ ФОРУМА И ПЛЕНАРНАЯ ДИСКУССИЯ "КЛЮЧ К 

РАЗВИТИЮ: СТРАТЕГИИ И РЕШЕНИЯ ДЛЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ"

конференц-зал

конференц-зал

конференц-зал

конференц-зал

СБЫТ 2024:  маркетплейс или 

интернет-магазин?!

Качество - основа имиджа, 

конкурентного преимущества и 

технического соответствия

АКТУАЛЬНЫЕ ЭКСПОРТНЫЕ 

НАПРАВЛЕНИЯ

Выставочно-ярморочная 

деятельность на зарубежных 

рынках

Региональные возможности: 

как запустить инвестиционный 

проект с умом

Госзакупки как инструмент 

расширения рынков сбыта мсп

ЗАПУСК ПРОИЗВОДСТВА КАК ТРЕНД 

СОВРЕМЕННОГО БИЗНЕСА

ОБОРУДОВАНИЕ - ИНВЕСТИЦИИ 

В МОДЕРНИЗАЦИЮ ИЛИ ЗАПУСК 

НОВОГО?

 Федеральные меры поддержки по 

интеграции МСП в маркетплейс
 Как OZON может стать платформой 

для расширения вашего бизнеса. 
Что нужно для интеграции

 Алгоритмы и механизмы 

продвижения на Yandex Маркете. 
Как использовать платформу для 

максимизации сбыт
 Как работать с маркетплейсами: 

ошибки и совет
 Особенности и преимущества 

региональных маркетплейсов, 
локального рынка

 Тренды и задача региона в развитии производственного сектор
 Развитие промышленных объектов как фактор развития территори
 Роль малого бизнеса в развитии производственного потенциала стран
 Запуск приоритетных проектов - развитие территори
 Развитие малого и среднего предпринимательства - приоритет Иркутской области

 “Made in Russia” - возможности 

конкурса, что открывает победа, 
чек-лист участник

 Конкурс “100 лучших товаров 

России” - новые ориентиры развити
 Техническое соответствие - основа 

качества

 Экспорт России 2023 - что ждать
 Новые направления и 

перспективы несырьевого 

неэнергетического экспорт
 Эффективные инструменты для 

входа на внешние рынки: гранты, 
кредиты, страхование экспорт

 Новые условия работы 

российских компани
 Оперативная реакция компаний 

на рыночные изменени
 ТОП-3 меры государственной 

поддержки экспортно-
ориентированных МС

 Кейс: опыт экспортера 

 Обзор приоритетных направлений 

программы импортозамещени
 Региональный инвестиционный проект: 

статус, налоговые льготы и 

преференци
 Бизнес-проект с нуля - особенности 

планирования: от подбора участка для 

организации инфраструктр
 Поддержка муниципалитета - 

пошаговый пла
 Как сделать историческое здание 

современным производством и 

креативным кластером

 Изменения в регулировании закупок и 

практика применения ФЗ №223-Ф
 Электронный магазин госзакупок МС
 “Сопровождение от А до Я” - ТОП-5 

популярных ошибо
 КЕЙС: реальный бизнес - как выйти на 

госзаказ

 Современные тренды, поиск 

ниши и анализ отрасл
 Производство экологической 

посуд
 Завод по переработке шин: 

экологичность и практичност
 Технологичность производства 

и внедрение инноваци
 Создание прототипа, 

тестирование и запуск 

серийного производства

 Программа развития и/или 

бизнес-план: что смотрят и 

анализируют инвесторы
 Комплексная поддержка 

производител
 Что интересно инвесторам
 Обслуживание оборудования - 

секреты отрасл
 Субсидии как источник затрат 

на модернизацию

 Чек-лист заявителя СМСП на 

получение услуг по 

позиционированию на 

международных нрынка
 Международная выставка за 

счет мер господдежрки - 

условия и перспектив
 Как выйти на полки в 

дегустационных павильонах РФ 

в Дубаи, Китай, Вьетнам, Египет, 
Турци

 Кейс: опыт экспортера


Саммит 
производителей

Иркутской области 

20 декабря



11:10 – 12:30

11:30 – 12:50

13:30 – 15:00

15:00 – 16:30

11:20 – 11:30

13:00 – 13:30

09:00 – 10:00

коворкинг

коворкинг

коворкинг

коворкинг

перерыв

обед

РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ

конференц-зал

конференц-зал

конференц-зал

конференц-зал

МАРКЕТИНГ И ИСКУССТВЕННЫЙ 
ИНТЕЛЛЕКТ: НОВЫЕ РЕАЛИИ СБЫТА

Искусственный интеллект: 
возможности для 

производственных компаний

План выхода на 
маркетплейсы с 

инструментом фулфимента

Маркетплейсы на 
зарубежных рынках

Транспортные расходы 
экспортеров - нюансы зарубежных 

рынков

СОВЕЩАНИЕ OZON С 
ДЕЙСТВУЮЩИМИ СЕЙЛЕРАМИ 

(ЗАКРЫТАЯ РЕГИСТРАЦИЯ)

ШКОЛА OZON

Искуственный интеллект: 
аналитика для 

производственных компаний

 Практические решения в 
маркетинге для производителей: 
от стратегии до реализаци

 Автоматизация бизнес-
процессов: эффективное 
использование технологий для 
уменьшения издержек и 
увеличения выручк

 Экспорт в цифровую экономику: 
как ИТ может сделать ваш продукт 
глобальным

 OZON и WB - вкусовые 
предпочтения зарубежных рынко

 Транспортная доставк
 Таможня дает добро - требования 

к селлеру при экспорте товаров 
через маркетплейс

 Меры господдержки по 
транспортным расходам

Саммит 
производителей

Иркутской области 

21 декабря


